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stellen Sie sich vor es trennen Sie Tausende Kilometer
von Ihrem Buro. Hinter Ihnen liegen stressige
Arbeitswochen, vor IThnen erholsame Tage an einem
exotischen Traumstrand mit Palmen am kristallklaren
Meer. Es ist alles perfekt. Eigentlich. Denn der Kopf will
sich einfach nicht auf Urlaub einstellen. Der Alltag lasst
Sie nicht aus seinen Klauen, die Gedanken fahren
Karussell. Auf Knopfdruck Entspannung finden — das ist
manchmal gar nicht so einfach. Mein Rezept furs
Abschalten ist Bewegung. Sobald ich mich auf das
Mountainbike schwinge, komme ich zur Ruhe und werde
geerdet.

Das Sales Motion-Team winscht Ihnen, dass Sie Ihr
personliches Rezept fur die perfekte Erholung von Geist
und Koérper finden. Vielleicht kann Ihnen der eine oder
andere unserer Tipps dabei helfen.

Es gruRdt Sie herzlich
Ihr Heinrich Kurzeder

Unser Urlaubs-Nutzletter mit folgenden Themen:

- Es heimatet sehr



- Sommer-Songs

- Thomas Burzler empfiehlt: Lesestoff fur Balkon und
Strand

- Sommerloch? Grinde sich auf den Herbst zu freuen
- Das Sommer-Zitat fur die ruhige Kugel

In heimischen Gefilden Urlaub zu machen liegt aus mehreren Griinden im Trend.
Klar spielt die wirtschaftliche Lage eine Rolle, immer mehr Menschen haben
zudem keine Lust auf eine lange, oft stressige Anreise. Hinter der Lust auf
Heimat steckt aber nicht zuletzt auch das Verlangen nach Identitat. Denn die
meisten Daheimbleiber tauschen den Handtuchkrieg am Pool im Siden nicht
etwa durch gelangweiltes Starren vom heimischen Balkon. Die Deutschen sind
neugierig auf ihre Wurzeln, reisen durchs Land, sparen dabei CO? und kurbeln die
heimische Wirtschaft an.

Vor einiger Zeit habe auch ich eine Deutschlandreise von tber 4.000 Kilometern
unternommen, ein Erlebnis, das ich nur weiterempfehlen kann. Die
Hafenrundfahrt in Hamburg, die einrucksvolle Fassade des Rosenthal-Hauses in
Selb, die Messer-Stadt Solingen haben sich mir neben vielen anderen Eindricken
tief ins Gedachtnis gebrannt. Positiv Uberrascht hat mich eine Gastfreundlichkeit,
die ich unserem nicht gerade fur seinen Service-Gedanken bekannten Land, nicht
vermutet hatte. Unsere Reise endete am Bodensee, wo wir herrliche Tage mit
Mountainbiken und Wandern verbrachten. Tolle Tourenvorschlage fur
Wandern und Biken im Allgdu finden Sie auf der Internetseite unseres Partners
,.Bike and Hike"“. (www.bikeandhike.de).

Egal ob Sie unberuhrte Natur suchen oder pulsierende Grof3stadte, kulturelle
oder sportliche Hohepunkte, Flachland oder Berge — die Republik hat fur jeden
Geschmack etwas zu bieten. Oft liegt das Ersehnte vor der eigenen Haustur.

Sie kdnnten zum Beispiel....

... Die Stadt, in der Sie leben, neu erkunden. Haben Sie schon mal an einer
Touristenfuhrung teilgenommen? Oder sich die gewohnte Umgebung zur
ungewohnten Zeit betrachtet, etwa ganz frihmorgens, wenn Sie normalerweise
noch selig schlummern?

... Strecken, die Sie normalerweise mit dem Auto oder Zug zuricklegen, in
mehrtagigen Touren erradeln oder erlaufen. So bekommen Sie wieder ein
Gefluhl fur Entfernungen und entdecken die Langsamkeit fur sich. Deutschland
hat ein hervorragend ausgebautes Wegnetz fur Radler und Wanderer.

Spezial-Tipp fur den 8. August, ab 9 Uhr:

Wer zu diesem Termin noch nichts vorhat, sollte unbedingt in Friedrichshafen
vorbeischauen. Jasmin Rubatto und ihr Lebensgeféhrte, DTM-Rennfahrer Timo
Scheider, veranstalten zum zweiten Mal das Charity-Kartrennen RACE4KIDS
unterstitzt von Sales Motion. Knapp 30 Promis aus Sport und Unterhaltung —


http://www.bikeandhike.de/

darunter Ex-Ful3ball-Nationalspieler Jens Nowotny, Sangerin Loona und Ex-
Radprofi Jan Ullrich — messen sich in einem vierstiindigen Kartrennen. Zudem ist
ein super Rahmenprogramm — unter anderem mit den Popstars Sascha & Tialda
und weiteren Uberraschungsgasten aus Funk & Fernsehen — geboten. Alle
Einnahmen gehen an die Wohltatigkeitsorganisation ,,Stunde des Herzens*.
Vielleicht kann der eine oder andere das Rennen ja mit der Fahrt in den Urlaub
verbinden. Das Sales Motion-Team wird auf jeden Fall dabei sein. Mehr unter
www.race-4-kids.com.

Musik, bei der es Thnen warm ums Herz wird

Sunshine Reggae Laid Back

Sommer in der Stadt Spider Murphy Gang
In The Summertime Mungo Jerry
Summertime George Gershwin
Bacardi Feeling Kate Yanai

Sun is shining Bob Marley

Banana Boat Song Harry Belafonte
Summer in the city Joe Cocker

Sun Of Jamaica Goombay Dance Band
Walking On Sunshine Katrina & The Waves
Wonderful world Luis Armstrong

und Lieder, die wir hoffentlich nicht brauchen

Singing in the rain Gene Kelly
Wann wirds wieder richtig Sommer  Rudi Carell
Ab in den Sitden Buddy vs. DJ The Wave

Dieser Weg wird kein leichter sein Xavier Naidoo

Die Songs zum Runterladen gibt es bei
www.musicload.de.

Wenn Sie zu der Fraktion gehoren, die den Hirnwindungen im Urlaub
ausschlie3lich seichtestes Lese-Futter zumuten mdochte, sollten Sie gleich zum
nachsten Thema wechseln. Wenn Sie sich aber auch in lhrer Freizeit
unterhaltsam weiterbilden wollen, habe ich einige Tipps fur Sie:


http://www.race-4-kids.com/
http://www.musicload.de/

Machen Sie den positiven Unterschied

Im Urlaub hat man Zeit zum Reflektieren und fasst viele tolle Vorsatze, die nach
der Ruckkehr in den (Berufs-)alltag, meist schnell in Vergessenheit geraten. Mit
dem Buch unseres Senkrechtstarters Christian Bischoff machen Sie
dauerhaft den positiven Unterschied. Knallhart, direkt, kurzweilig, mit vielen
personlichen Erlebnissen gespickt, nimmt Ihnen der Autor all die lieben
Ausreden, warum Sie nicht erfolgreich oder gltcklich sind. Die 15 Lebens-
Einstellungen, die Bischoff prasentiert, sind einfach und sofort umsetzbar. Mehr
Infos hier.

Von Erfolg und Wohlstand

Stellen Sie sich vor, Sie liegen relaxt am Strand, und per Kopfhorer erfahren Sie
die Geheimnisse von Erfolg und Wohlstand. Der Schweizer Experte fur Erfolgs-
Psychologie, Coach und Bestsellerautor Martin Betschart hat die
Erfolgsprinzipien Uberdurchschnittlich erfolgreicher Menschen entschlisselt. Er
verrat Sie lhnen in seinen beiden Horblchern ,,Die Geheimnisse des Erfolges*
und ,,Gltick und Wohlstand®. Betschart ist tUberzeugt: Jeder Mensch kann reich
und glucklich werden. Mehr Infos hier.

Jenseits vom Mittelmal3

Ok, fur einen Trekkingurlaub ist diese gebundene ,Streitschrift gegen das
Mittelmal3“ von Marketingexperte Hermann Scherer nicht wirklich geeignet.
Wer aber sein Gepack nicht herumschleppen muss, der sollte sich von den
stattlichen Mallen (24 x 32,5 cm) und dem Kampfgewicht von fast zwei Kilo nicht
abschrecken lassen. ,Jenseits vom Mittelmaf3“ ist die Marketingbibel fur alle, die
es satt haben, lhre Produkte fur Durchschnittspreise oder sogar
darunter zu verkaufen. Die 352 Seiten liefern Ideen, Strategien, Zitate,
Grafiken, Checklisten, die Wege aus der toten Mitte zeigen. Mehr Infos hier.

Nachrichten, die verkaufen

Allen, die auch gerne mal selbst in die Tasten hauen, méchte ich
svertriebsnachrichten.de“, das kostenlose b2b Onlinemagazin fur die téagliche
Vertriebspraxis, empfehlen. Experten aus Verkaufspsychologie, Marketing,
Personlichkeitsentwicklung und Coaching haben hier die Maglichkeit
praxisorientierte Fachbeitrage einer interessierten Zielgruppe samt
Multiplikatoren - die Website erfahrt aktuell mehr als 100.000 Pi” s - naher zu
bringen. Melden Sie sich unter redaktion@vertriebsnachchrichten.de.



http://referenten.sales-motion.de/shop/index.php?category_id=3&category=bucher
http://referenten.sales-motion.de/shop/index.php?current_page=3&category_id=5.
http://www.hermannscherer.de/
mailto:redaktion@vertriebsnachchrichten.de

Kaum wurde der Maibaum aufgestellt, ist schon wieder der langste Tag des
Jahres vorbei, wenig spater werden die Felder abgeerntet. Sicher, es ist erst
Ende Juli, aber der Sommer, der in Kindertagen endlos erschien, neigt sich
unerbittlich dem Ende zu. Was hilft gegen dieses Gefuhl, der immer schneller
verrinnenden Zeit? Versuchen wirklich im Moment zu leben und die schénen
Augenblicke voll auskosten. Nicht warten und planen, sondern leben. Und jeder
Jahreszeit etwas Positives abgewinnen. Toll am Herbst sind zum Beispiel

- Ausflige in die Berge

- Indian Summer

- Neue Wollsocken und andere kuschelige Dinge
- In MalBRen und gewissen Situationen: Nebel

- Drachensteigen lassen...

oder feiern Sie gemeinsam mit HRnetworx und dem Sales Motion-Team auf dem
Oktoberfest am 29. September ab 18 Uhr. Mehr Infos hier.

Wer den Sommerurlaub ausfallen lassen musste oder noch einige Tage uUbrig hat,
sollte sich unbedingt folgende Veranstaltung vormerken:

* Fuhrungskrafte-Training - auf dem Kilimandscharo

Am 24. Oktober startet ein ungewohnliches Event fur auRergewodhnliche
Menschen: Der Shootingstar unter den deutschen Trendforschern, Sven Gabor
Janszky, ladt ein zum Gipfelsturm. Wer die Trends der Zukunft konsequent
sehen und fur sich nutzen will, muss aus ungewdhnlichen Perspektiven auf die
Welt und ihre Geschéaftsmodelle schauen. Bei Deutschlands erstem
FUhrungskrafte-Training auf dem hdchsten Berg Afrikas werden Sie personlich
betreut von Sales Motion-Referent Sven Gabor Janszky, Leiter des
forward2business-ThinkTanks, und einem weiteren Kreativcoach. Sie werden
nach acht Tagen zuriickkehren - mit Business-Strategien und Innovationsideen,
die Sie bei keinem anderen Fluhrungskrafte-Event bekommen kénnen. Weitere
Infos und Anmeldung hier.

Weitere Veranstaltungen

* GSA Convention am 11./12. September

Das Who's Who der Weiterbildungsbranche ist auf der Internationalen GSA
Convention 2009 am 11./12. September in Mannheim unter dem Motto ,Hier
spielt die Musik!* zu Gast! Erleben Sie aktives Networking, internationalen Know-
how-Austausch, spannende Workshops sowie mitreiBende Vortrage mit tiber 50
Top-Referenten aus aller Welt, vom Gitarrenvirtuosen Mike Rayburn aus den USA
bis zum "Non-Speaker" Steve Barnett aus Sudafrika. Nicht verpassen sollten Sie
den Vortrag von Sales Motion-Geschéftsfuhrer und Vertriebstrainer Thomas
Burzler am Freitag, 11. September, ab 17 Uhr. Das Thema: ,,Mission: Profit®.
Alle Details und Anmeldung auf www.gsa-convention.org!



http://www.hrnetworx.info/event/11535/
http://referenten.sales-motion.de/termine/details.php?eventType=speech&id=50&event=deutschlands-erstes-fuhrungskraftetraining&esid=66
http://www.gsa-convention.org/

* Intensiv-Training: Mehr verkaufen & Preise halten

Sie haben sich schon immer gefragt, wie ein Spitzenverkaufer reagiert, wenn ein
Einkaufer beim Nennen des Preises die Nase rumpft; wie er selbst in
schwierigen Zeiten mehr Auftrage absahnt und beim Erstgesprach gleich den
Entscheider an der Strippe hat ... dann ist das Intensivtraining am 6. Oktober in
Munchen ideal fur Sie! In einer kleinen Gruppe profitieren Sie von Thomas
Burzlers reichem Erfahrungsschatz aus Trainings mit tber 8.000 Verkaufern. Er
zeigt lhnen zahlreiche Best-Practice-Strategien, die in der Praxis garantiert
funktionieren - und die Sie sofort anwenden kdnnen. Mehr Infos hier.

.Sommer ist die Zeit, in der es zu heild ist, um das zu tun, wozu es im Winter zu
kalt war.“
Mark Twain

Kontakt

Ihre Meinung ist uns wichtig — wir freuen uns auf Lob,
Kritik und Anregungen. Schreiben Sie an Heinrich
Kirzeder. Wir beantworten auch gerne lhre Fragen zu
unseren Leistungen, die Ihr Unternehmen und lhren
Vertrieb ,,in Bewegung bringen®.

Abmeldung

Wenn Sie diesen Newsletter kiinftig nicht mehr erhalten wollen,
schreiben Sie bitte an Heinrich Kurzeder. Vielen Dank, dass Sie die
Zeit investiert haben, unseren Newsletter zu lesen.
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